Skandia Crea Futuro

El camino para empoderar a los mexicanos a cumplir los suefios que se proponen



HOY SEGUIMOS

EVOLUCIONANDO

Porque hasta lo mas innovador |lo hace.




8

Ratificamos
nuestra historia de
éxito

El ahorro crece

Con el seguro de vida
mas competitivo del

‘ mercado ‘

Premiamos la ‘ Tod
disciplina al 0dos ganamos

ahorro

Nskandia



+ El producto se renueva para
ofrecer mas beneficios al cliente, el
asesory la compania.

+ Sus caracteristicas base no
cambian.

+ Se refuerza el perfil ahorrador
como mercado objetivo.

+ Reiteramos que somos la mejor
propuesta del mercado para construir
ahorro y proteccion a largo plazo.

Skandia Crea Futuro

+ dientes + suefios cumplidos + herramientas para ti

Nskandia



DIRIGIDO A

Personas que tienen la posibilidad de
organizar un flujo de ahorro mensual para
el mediano a largo plazo

Con ingresos mensuales de +$25.000

Que buscan estabilidad y que su dinero
“esté a salvo”

Que no dejan las cosas al azar, buscando
proteccion para ellos y su familia

Que valoran la transparencia y que no los
engainen con “letras chiquitas”

Nskandia




¢COMO QUEDA ESTRUCTURADO EL PRODUCTO?

{ OPCION BAJO RESERVAS J { OPCION BAJO FIDEICOMISO J

| Seguro 100% en Reservas Seguro de Vida + Fideicomiso
* Estructfjl:a L?ga t Supervivencia (Art. 93 Ley del ISR) y Plan Personal de Retiro PPR (Art. 151 ley
Beneficio Fiscal Cuenta Especial para el Ahorro (Art. 185 del ISR)
Ley del ISR)
Edad de Aceptacion 18 a 70 anos 18 a 70 ahos
* Edad Max. Asegurada 75 an?s con plan activo y hasta 75 aifos
99 afios con $1000 de seguro
Monto Min. Ahorro $1.500 (Dependiendo plazo) $1.500 (Dependiendo plazo)
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¢COMO QUEDA ESTRUCTURADO EL PRODUCTO?

{ OPCION BAJO RESERVAS J { OPCION BAJO FIDEICOMISO J

* Plazo de ahorro 5 a 25 aios

Plazo Aportacion minima
5 anos 3,000
6 anos 2,500
7 anos 2,200
8 anos 2,000
9 anos 1,700

A partir de ano 10 aportacion minima de 1500
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¢COMO QUEDA ESTRUCTURADO EL PRODUCTO?

OPCION BAJO RESERVAS OPCION BAJO FIDEICOMISO

el ope 1 - 24 meses 2 primas comprometidas
Flexibilidad o meses de _ _
* gracia*®

Cambia la forma en que hacemos el control de cada mes dentro de la vigencia de la
poliza. Ahora el MES POLIZA se cuenta desde la fecha de la emisidn de la pdliza hasta
un dia antes el mes siguiente y asi sucesivamente. Estas son las fechas que tendremos

en cuenta para controlar los pagos de las mensualidades, las cancelaciones y la
aplicacién del costo del seguro cada mes.

* Conteo MESES POLIZA

[ J
*Posterior a usar los meses de gracia y si cuenta con dinero adicional, para evitar la cancelacién automatica, se podra usar ese dinero disponible. .‘ Ska n d Ia



¢COMO QUEDA ESTRUCTURADO EL PRODUCTO?

EJEMPLO FINALES DE MES

Fechaalta |31/01/2023 Fecha alta |30/01/2024 Fechaalta |29/01/2023
Inicio Fin Inicio Fin Inicio Fin
31/01/2024| 28/02/2024 30/01/2024| 28/02/2024 29/01/2024) 28/02/2024
29/02/2024 30/03/2024 29/02/2024 29/03/2024 29/02/2024 28/03/2024
31/03/2024| 29/04/2024 30/03/2024| 29/04/2024 28/03/2024| 28/04/2024
30/04/2024| 30/05/2024 30/04/2024| 29/05/2024 28/04/2024, 28/05/2024
31/05/2024| 29/06/2024 30/05/2024| 29/06/2024 28/05/2024| 28/06/2024
30/06/2024|30/07/2024 30/06/2024| 29/07/2024 28/06/2024, 28/07/2024
31/07/2024| 30/08/2024 30/07/2024| 29/08/2024 28/07/2024, 28/08/2024
31/08/2024| 29/09/2024 30/08/2024| 29/09/2024 28/08/2024| 28/09/2024
30/09/2024/30/10/2024 30/09/2024| 29/10/2024 28/09/2024| 28/10/2024
31/10/2024| 29/11/2024 30/10/2024| 29/11/2024 28/10/2024 28/11/2024
30/11/2024/30/12/2024 30/11/2024| 29/12/2024 28/11/2024) 28/12/2024
31/12/2024/30/01/2025 30/12/2024| 29/01/2025 28/12/2024 28/01/2025

* Conteo MESES POLIZA
EJEMPLO

Fecha alta 18/01/2023 Fecha alta 28/01/2024
Inicio Fin Inicio Fin
18/01/2024| 17/02/2024 28/01/2024, 27/02/2024
18/02/2024| 17/03/2024 28/02/2024, 27/03/2024
18/03/2024| 17/04/2024 28/03/2024, 27/04/2024
18/04/2024| 17/05/2024 28/04/2024, 27/05/2024
18/05/2024| 17/06/2024 28/05/2024, 27/06/2024
18/06/2024| 17/07/2024 28/06/2024, 27/07/2024
18/07/2024| 17/08/2024 28/07/2024, 27/08/2024
18/08/2024| 17/09/2024 28/08/2024, 27/09/2024
18/09/2024( 17/10/2024 28/09/2024, 27/10/2024
18/10/2024( 17/11/2024 28/10/2024, 27/11/2024
18/11/2024| 17/12/2024 28/11/2024, 27/12/2024
18/12/2024( 17/01/2025 28/12/2024| 27/01/2025

*Posterior a usar los meses de gracia y si cuenta con dinero adicional, para evitar la cancelacién automatica, se podra usar ese dinero disponible.
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. + Con una estructura de cargos
Buscamos mejorar la diferente.

rentabilidad del cliente 4+ Separando la administracion del
costo del seguro.

+ dientes + suefios cumplidos + herramientas para ti

Nskandia



¢ CUALES SON LOS CARGOS DEL PRODUCTO?

{ HOY EN CREA FUTURO * J
L Antes de cumplir el Programa de No aplica
Mantenimiento Aportaciones: 2%
Después de cumplir el Programa de
Aportaciones: 0.8%
Anuali
ualidad 7.5 UMAs Cambia por el Costo del Seguro
Portafolio En promedio el 1.4% anualizado mas IVA Hasta el 2.5% anualizado segun el
segun el portafolio seleccionado portafolio seleccionado
P .
ago§ 0 1% sobre cada pago o aportacion No aplica
Aportaciones adicional
Adicionales

Nskandia



¢ CUAL ES EL VALOR DE RESCATE?

EN CREA FUTURO *

Aio/Plazo 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17| 18al25
1 10% 10% 10% 10% 10% 10% 10% 10% 10% 10% 10% 10% 10% 10%

2 25% 25% 25% 25% 25% 25% 25% 25% 25% 25% 25% 25% 25% 25%

3 35% 35% 35% 35% 35% 35% 35% 35% 35% 35% 35% 35% 35% 35%

4 45% 45% 45% 45% 45% 45% 45% 45% 45% 45% 45% 45% 45% 45%

5 55% 55% 55% 55% 55% 55% 55% 55% 55% 55% 55% 55% 55% 55%

6 100% 70% 70% 70% 70% 70% 70% 70% 70% 70% 70% 70% 70% 70%

7 100% 100% 80% 80% 80% 80% 80% 80% 80% 80% 80% 80% 80% 80%

8 100% 100% 100% 90% 90% 90% 90% 90% 90% 90% 90% 90% 90% 90%

9 100% 100% 100% 100% 93% 93% 93% 93% 93% 93% 93% 93% 93% 93%

10 100% 100% 100% 100% 100% 94% 94% 94% 94% 94% 94% 94% 94% 94%

11 100% 100% 100% 100% 100% 100% 95% 95% 95% 95% 95% 95% 95% 95%

12 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 95% 95% 95% 95% 95% 95% 95%

13 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 95% 95% 95% 95% 95% 95%

14 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 95% 95% 95% 95% 95%

15 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 95% 95% 95% 95%

16 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 95% 95% 95%

17 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 95% 95%

18 al 25 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 99%

[ )
*El afo posterior al afio de finalizacion de vigencia, en todos los casos el disponible sera del 100%. .‘ ska nd Ia



¢{COMO BUSCAMOS QUE SE VEA LA RENTABILIDAD DEL

$1,200,000.00

$1,000,000.00

$800,000.00

$ 600,000.00

$ 400,000.00

$200,000.00

S-

1

2 3 4 5

CLIENTE?

Crea Futuro vs Crea

6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17

Prima Ahorro Acumulada (Neta)

Prima Ahorro Acumulada (Neta) Crea
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+ Es importante tangibilizar el

El seguro de vida mas beneficio de! seguro de vu?la.
+ El seguro de vida no es gratis, pero

competitivo del mercado si tiene un precio muy competitivo.

+ Tenemos el mejor mix entre ahorro
y seguro de vida, en un solo producto.

+ dientes + suefios cumplidos + herramientas para ti

Nskandia



¢COMO FUNCIONA EL SEGURO DE VIDA?

Lo que sigue igual

Lo que cambia

HOY EN CREA FUTURO

La suma asegurada inicial representa el objetivo o meta que el cliente se propone lograr.
Asi, mientras esté pagando su plan, tiene la tranquilidad de que cuenta con la proteccién
gue le permite completar el valor ahorrado en busca de cumplir ese objetivo.

e Es unasuma asegurada decreciente en el valor de su mensualidad comprometida.
* Luego de terminar el pago de su plan, la suma segurada baja a $1.000.
* El cimulo por vida asegurada de $2.000.000.
* Todos son aceptados, con respectiva disminucién de suma asegurada

El costo del seguro de vida esta inmerso El costo del seguro de vida sera visible
en los costos del producto para el cliente

Nskandia



¢Cual es el costo del Seguro de Vida y como compara con otros similares?

e Sera un costo anual, calculado como % de la suma asegurada inicial mas 7.5
UMAs, que se cobrara en mensualidades, es decir, 12 veces al afo.

Plazo

Porcentaje de la suma
asegurada inicial

5a 10 afios

0.18%

11 a 15 anos

0.20%

16 a 20 anos

0.22%

21 a 25 aios

0.23%

+ 7.5 UMAs

EJEMPLO: UMA 2024 108.57
ANUALIDAD 2024 108.57 x 7.5 = 814.27
750,720 x .22% = 1,651 + 814.27= 2,465
2,465/12= 205

Luego de terminado el plazo de pago de primas el costo del seguro sera 1 UMA.

Este ejercicio se basa en una aportacion de 3200 a 17 afios

Nskandia



Premiamos la lealtad del + Con una recompensa por creacion
de capital

cliente con un producto mas + Buscamos menos cancelaciones,
flexible entregandole al cliente mas opciones.

+ dientes + suefios cumplidos + herramientas para ti

Nskandia



1. Premiamos la lealtad del diente:

* Recompensa por cumplimiento: Corresponde a:

* El valor de una mensualidad para los clientes que escogieron incremento en
el valor de su prima comprometida.

* El valor de media mensualidad para los clientes que no escogieron,
disminuyeron o desactivaron el incremento del valor de su prima
comprometida.

* Se pagara semestralmente, una vez termine el ano 10 de vigencia de |la
poliza y hasta el final del plazo de pago de primas.

*Corresponde a la prima inicial de la pdliza.

 Recompensa por permanencia: Luego de llegar al final del plazo de pago de
primas, el cliente recibird una devoluciéon del 1% (anual) del valor de su cuenta.

También se pagara semestralmente.

Nskandia



2. Buscamos menos cancelaciones, entregandole al cliente mas opciones.

LA CREACION DE UN FONDO
PARA EMERGENCIAS

LA DISPOSICION DE

LIQUIDEZ

LA POSIBILIDAD DE HACER
REHABILITACIONES

Le damos la posibilidad al cliente de construir un ahorro
complementario, que le sirve para tener liquidez mientras construye
su objetivo de largo plazo.

Le damos al cliente la posibilidad de acceder a una porcién de su
dinero ahorrado, después de 2 aios de vida de su pdliza, hasta el
40% de su saldo disponible (después de cargos e impuestos) con un
costo del 6% a cargo del cliente (maximo 2 veces).

Le damos al cliente la posibilidad de re-activar su contrato
cancelado, dentro de los 12 meses posteriores a la cancelacion y solo
después de 2 afios de vigencia de su contrato. Debe ponerse al dia en

sus mensualidades y entregar su cuestionario médico actualizado
(maximo 2 veces). * Existiran casos excepcionales de rehabilitacion

Nskandia



2. Buscamos menos cancelaciones, entregandole al cliente mas opciones.

CONVERSION A UN SEGURO DOTAL

Le damos al cliente la posibilidad de mantener beneficios del producto, en caso de intencidn
de cancelacién (después de 2 afios de vigencia de su pdliza), bajo las siguientes condiciones:
* No debe pagar primas adicionales, solo el saldo que queda congelado
* En caso de siniestro se paga como seguro de vida el saldo.

* Obtiene la disponibilidad de las primas pagadas al fin de la vigencia de la pdliza mas

utilidades o ganancia
* En caso de requerirlo, podra tener acceso a una porciéon de liquidez en el momento de la
conversion de la pdliza de seguro. Corresponde al 50% del dinero disponible.

Nskandia



Nombre del cliente
plazo de contratacion
Monto de ahorro

Acumulador Encuentrame

10ainos
S 2,000.00

CANCELACION Y CONVERSION A DOTAL

VALOR DE FONDO
VALOR DE RESCATE
DIFERENCIA

DIVIDENDOS 10,000

S 157,599.49
S 110,319.64
S 47,279.85

70 % DE DIVIDENDOS

1 S 24,000.00 | $ 24,000.00 | S 23,872.70 10%| S 2,387.27
2 S 24,000.00 | S 48,000.00 | $ 48,655.43 25%| S 12,163.86
3 S 24,000.00 | $ 72,000.00 | $ 74,382.82 35%| S 26,033.99
4 S 24,000.00 | $ 96,000.00 | $ 101,090.84 45%| S 45,490.88
5 S 24,000.00 | S 120,000.00 | $ 128,816.82 55%| S 70,849.25
7 S 24,000.00 | $ 168,000.00 | $ 187,479.08 80%| S 149,983.26
8 S 24,000.00 | $ 192,000.00 | $ 218,497.33 90%| S 196,647.60
9 S 24,000.00 | $ 216,000.00 | $ 250,697.57 93%| $ 233,148.74
10 S 24,000.00 | S 240,000.00 | S 284,124.78 94%| S 267,077.29

(SOLO DESPUES DE 2 ANOS DE VIGENCIA Y ANTES DE CAER EN PAID UP)

SEGURO DOTAL
50% $ 55,159.82
$ 47,279.85
SEGURO 4 ANOS MAS S 102,439.67 menos impuestos
ANO 7
ANO 8
ANO9
ARNO 10
$ 7,000.00
TOTAL SUPERVIVENCIA S 109,439.67

CANCELACION Y CONVERSION A DOTAL

*El valor en pesos del cargo de cancelacion mas el 50% del restante corresponde a la prima e igual a la suma asegurada.
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Beneficios Fiscales + Mas beneficios para el cliente.

=+ dientes + suefios cumplidos -+ herramientas para ti
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1. Como estamos hoy:

ART. CREA ACTUAL

Art. 54: Este aplica para inversiones en planes no deducibles. Genera una retencién provisional
de ISR (variable) sobre el capital que de a lugar al pago de intereses. .50% deuday 10%
enajenacion Aciones. Ejemplo deuda 100mil capital pago provisional de ISR 500 pesos.

Art 151 ISRy Art. 185 CEA

Nskandia



SUPERVIVENCIA ART. 93

FRACCION XXI DE LA LISR -
Nuevo

MAYORES RENDIMIENTOS:

Todas las ganancias de capital y de deuda son
consideradas libres de pago del impuesto
sobre la renta y el cliente recibira su valor de
cuenta completo al momento de rescatar el
valor de su pdliza.

Si el asegurado cancela la pdliza antes de
cumplir las condiciones basicas, el valor de
rescate se paga descontando el impuesto del
20% provisional de los intereses reales
generados en el periodo.

Ejemplo. 100,000 de capital 1000 de interés
real. 200 retencion provisional.

IMPUESTO A LA HERENCIA:
En caso de muerte del Asegurado, el valor de
la pdliza sera pagado exento de cualquier
impuesto a los beneficiarios.

PLAN PERSONAL DE RETIRO

ART. 151 FRACCION V

PAGAR MENOS IMPUESTO EN TU
DECLARACION ANUAL
El Asegurado puede deducir las aportaciones
realizadas a su ahorro en SKANDIA CREA
FUTURO, y con esto afio con afio pagar
menos impuestos o inclusive recibir una
devolucién de saldo a favor en tu cuenta
bancaria por parte del SAT, y esta devolucion
la puedes volver a reinvertir en tu ahorro o
usarlo para cualquier otro fin.

EXENCION DE PAGO DEL ISR:

Al llegar el Asegurado a la edad de 65 afios,
en caso de retiro tendra hasta 15 (retiro
parcial) o 90 UMAS (retiro total) exentas de
pago de ISR.

MAYORES RENDIMIENTOS
Tiene la opcidn de invertir en portafolios
exentos de pago de ISR.

CEA ART. 185
FRACCION XXI DE LA LISR

PAGAR MENOS IMPUESTO EN TU
DECLARACION ANUAL (ART. 185):

La Cuenta Especial para el Ahorro como
incentivo fiscal permite que el Asegurado
pueda bajar su base gravable en su
declaracion anual con las aportaciones
realizadas en su ahorro de SKANDIA CREA
FUTURO, y pagar menos ISR afio con aino,
inclusive puede recibir una devolucion de
saldo a favor en su cuenta bancaria por parte
del SAT, y esta devolucion la puede volver a
reinvertir en su ahorro o usarlo para
cualquier otro fin.

Durante la vigencia del contrato a través de la
Cuenta Especial para el ahorro, le permite al
Asegurado diferir el pago de ISR hasta el
momento del siniestro sea por muerte o
supervivencia, en donde el beneficiario final
debera pagar el impuesto que le corresponda
por este ingreso.
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+ Con una estrategia de inversion
estable que busca ganarle a la
inflacion en el tiempo.

Un producto mas simple + Inversiones acorde con la
necesidad del cliente ahorrador.
+ Facilita la gestion por parte del
asesor.

+ Skandia se encarga de buscar que
el ahorro del cliente crezca.

+ dientes + suefios cumplidos + herramientas para ti

Nskandia



¢ CUALES SERAN LOS PORTAFOLIOS DISPONIBLES?

OPCION BAJO RESERVAS } L OPCION BAJO FIDEICOMISO }
Portafolio Portafolio Portafolios Portafolio
para las mensualidades para el dinero para el dinero que va al
comprometidas que va al Fondo para para las Fondo para
Emergencias mensualidades Emersencias
comprometidas &

UNA MEJOR EXPERIENCIA, UN GRAN VIAJE CON SKANDIA

Nskandia



OPCION BAJO RESERVAS }

Portafolio para las
mensualidades comprometidas

é¢Por qué?

Las recientes experiencias de volatilidad de
mercado que han tenido los Portafolios
Premium, mismas que han sido dificiles de
navegar para un producto de aportes
recurrentes.

La inversion via las reservas de la Aseguradora
hace mas eficiente el manejo de las
retenciones de impuestos.

La gestion de este portafolio se hara bajo la
metodologia de Rendimiento Suavizado para
alcanzar los objetivos del producto:
rendimientos reales (netos de cargos) a largo
plazo que buscan superar la inflacion.

Nskandia



1. Las recientes experiencias de volatilidad de mercado que han tenido los Portafolios Premium,
mismas que han sido dificiles de navegar para un producto de aportes recurrentes.

11000
10000
9000
8000
7000
6000
5000
4000
3000
2000

1000
2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

e Fstabilidad e Moderado Dinamico Especulativo e Moderado USD e Estrategico

* Comportamiento tedrico desde el 2015 de un contrato con aporte de 1000 pesos anuales en los diferentes portafolios existentes actualmente.
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1. Las recientes experiencias de volatilidad de mercado que han tenido los Portafolios Premium,
mismas que han sido dificiles de navegar para un producto de aportes recurrentes.

Fund/Benchmark | 1m | 3y | 57V |
PREMIUM ESTABILIDAD B LIFE 7.98% 8.78% 17.46%
Benchmark (Net of fees) 6.00% 6.09% 13.31%
PREMIUM MODERADO B LIFE 7.23% 4.48% 13.35%
Benchmark (Net of fees) 6.05% 4.47% 13.43%
PREMIUM DINAMICO B LIFE 6.77% 0.03% 9.38%
Benchmark (Net of fees) 6.06% 2.72% 13.21%
PREMIUM ESPECULATIVO B LIFE 5.97% -4.64% 3.21%
Benchmark (Net of fees) 5.85% 0.50% 9.04%
MODERADO USD LIFE 4.34% -16.17% 4.72%
Rendimiento enUSD 8.41% -0.86% 9.45%

PORTAFOLIO ESTRATEGICO

Smoothed Returns 0.88% 8.21% 10.21%
Market Returns 9.10% 7.29% 22.95%

*Datos a Diciembre de 2023.
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2. La inversion via las reservas de la Aseguradora hace mas eficiente el manejo de las retenciones de
impuestos.

* Lo anterior implica tener un portafolio de rendimiento suavizado diferente al
actual Portafolio Estratégico.

* Este portafolio tendra una composicion altamente diversificada, dentro de lo
que permite la regulacion de reservas.

* El perfil del portafolio estara fluctuando entre conservador y moderado
dependiendo de las condiciones de mercado (maximo de renta variable 45%,
maximo en instrumentos dolarizados 15%).
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3. La gestion de este portafolio se hara bajo la metodologia de Rendimiento Suavizado para

alcanzar los objetivos del producto.

CAPITAL MAS RENDIMIENTOS

1.05
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//vv ~ / = |argo Plazo
/ Rendimiento de Mercado

/ — Observado

Rendimiento Suavizado
del Portafolio con

Rendimiento Suavizado
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L OPCION BAJO FIDEICOMISO }

Portafolios

las mensualidades
comprometidas

é¢Por qué?

para

Para un producto de mayor plazo y complementario
para el retiro puede hacer sentido tener diferentes
opciones para los clientes:

1. Se tendrd un NUEVO Portafolio Estratégico,
pero se tendra ademas la opcion de un
Portafolio Estabilidad (igual que el que
actualmente se tiene en CREA) y uno mas
NUEVO Acciones USA.

2. Lainversion se hara via Fideicomiso al ser un
producto exento que no se beneficia de la
eficiencia fiscal de invertir bajo las reservas de
la Aseguradora.
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é¢Cuales son los escenarios estimados de desempeiio?

Es importante contar con escenarios que puedan orientar a los clientes sobre el comportamiento de
los portafolios tanto en condiciones normales como en condiciones adversas de mercados, por lo que
tendremos dos escenarios a 20 anos en ambas condiciones:

Escenarios Base Escenarios Pesimistas
2.20 150
1.40 ———
2.00
130
1.80 120
1.60 r'/ 1.10
' / 1.00
1.40 — 0.90
/-/
1.20 ] 080
/ 0.70
1.00 - 060
0123 456 7 8 9 1011121314151617 18 19 20 0 1 2 3 45 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20
====Suavizado Base Estabilidad Base Acciones USA Base e SJavizado Pesimista Estabilidad Pesimista Acciones USA Pesimista
Rendimientos Netos Promedio Anual: Rendimientos Netos Promedio Anual:
Estabilidad: 3.00% Estabilidad: 2.00%
Suavizado: 3.75% Suavizado: 2.25%
Acciones USA: 5.00% Acciones USA: -0.50%
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100% Digital + Una nueva forma de vincular al
cliente.

=+ dientes + suefios cumplidos -+ herramientas para ti
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100% Digital

skandia | c»

Da vida a tus suenos

Bienvenido a un lugar donde tus
suencs se hacen realidad. Aqui,
puedes izar la bandera de la libertad
financiera y continuar tus

aspiraciones

Estamos aqui para gquiarte en este
amocionante viaje hacia la vida que

siempre has deseado

INICIAR VIAJE




100% Digital

¢Cémo te gustaria cumplir con tu Educacion?

o, :Cuénto quieres a

4 - N
Calcular

Beneficios:

Y Unseguroque te protege atiyatu
familia en caso de fallecimiento o pago
anticipado por incapacidad total o

Permanente

1o fondo de

' Tudinero ahorrado tiene la posibilidad
de CREcer.

' AMI MEDIDA

Mi Plazo:
0 anos

Mi Aportacion:
$0

CREA un fondo de emergencia™
%

Podras sumar para tu proyecto:
3

Tendras una Proteccion de:

$

¥ al final para tu proyecto:

PLAZO SUGERIDO

Plazo Sugerido:
0 anos

Mi Aportacion:
$0

CREA un fondo de emergencia®
$

Podras sumar para tu proyecto:
$

Tendras una Proteccion de:

$

Y al final para tu proyecto:

&

| APORTACION Plus

Mi Plazo:
0 anos

Aportacion Plus:
0

CREA un fondo de emergencia™

Podras sumar para tu proyecto:

Tendras una Proteccian de:

$

¥ al final para tu proyecto:

Un producto que nos
ha posicionado como
expertos en apoyar el
cumplimiento de las
metas de los clientes
por mas de 30 anos.

Llega con una nueva
forma de vincular al
cliente, 100% digital.



vskendie e 100% Digital

iBlenvenido a tu camino educativeo!, Aqui 105 para guiarte en paso hacia tu sue
r para un future mas prometedor.

otizaclién

Proteccidn familiar: o Propoésito (Saldo Final):
SO0, 000

Crecimiento de mensualidad:
ey m——

recimisnts por imflacdn” 5

desde Lu celular

escaneando este codigo
R C T

Nota: ¢ Lobios gque solo un pequeno porcentaje
de la poblocidn en México realmente se
pregcupo pov su educecidn? s U

. Visualiza tu Proyeccion l-E E-l

CREA FUTURO

Bienvenido a tu camino educativo!, Aqui mos para guiarte en cada paso hacia tu sueno financiero. la educacion

or para un future mas prometedor.
Cotizacién
Plazo: i : Proteccion familiar: o
Q0008 SO00,000.0

Crecimiento de mensualidad:

SO00,000

Propasito (Salde Final):
$|:|_|:|

famin Arwn Ararbio e
i awwin fa kT e v g



Herramientas + Mas ayudas para el Asesor.

=+ dientes + suefios cumplidos -+ herramientas para ti
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Herramientas

9 | (©

»

N

Presentacion Landing page \/i&eo de la
de producto para clientes campaia

DE ESTA MANERA DEMOCRATIZAMOS LA CAUSA DE LA

LIBERTAD FINANCIERA -
7)

Piezas de Vence las Tips de
WhatsApp objeciones venta

CONOCE LA BANDERA VERDE DE
LA LIBERTAD FINANCIERA

El simbolo de esa vida que tanto quieres vivir

Conoce el nuevo ) Vuelves al ahorro un estilo de

vida gracias a tus aportaciones.
C R EA £ ) Proteges tu futuro y el de los

que mds quieres con nuestro

seguro de vida.
Un producto donde ...

QUIERO COMENZAR YA

. Potencias tu dinero de manera
estable buscando siempre batir

la inflacién.



H : t 1. PROTECCION FAMILIAR

e rra l I I I e n a S Nuestro Seguro de vida vela por tu familia en los
momentos dificiles, brindando cobertura en caso de
fallecimiento o incapacidad total o permanente.

2. EL AHORRO CRECE DE
MANERA ESTABLE

.
N Ska nd|a Tu dinero esta siempre en movimiento, buscando
crecer al ritmo de la inflacion.

SI TIENES
INQUIETUDES,

POR _EONDO
VOLVERTE UN iis:"la t'l:lrE')chi

ABANDERADO DE LA e
LIBERTAD
FINANCIERA!

¢Cuales son mis beneficios?
1 Ahorro. {Te ayudamos a disciplinarte ante el ahorro!

2 Flexibilidad. En caso de un momento complicado, te
apoyamos a saltar pagos

3 Proteccion para mi y mi familia. La tranquilidad econémica
para ti y tu familia es muy valiosa para nosotros

Fondo de emergencia. Un ahorro del que puedes disponer en
el momento que quieras

Recompensa por cumplimiento. {Premiamos tu disciplina
con el tiempo!

Beneficios fiscales. {Conoce grar‘ k f .
~A'SKAN

tus impuestos!



Nskandia
Nskandia %
\ @ Nskandia '

GRACIAS W

Por ser pieza clave, por empoderar a los mexicanos a forjar ese
futuro que tanto suenan.

ah
X*

N

|
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